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วัตถุประสงค ์

1) เพ่ือใหค้ณาจารยแ์ละนกัศกึษาท่ีเรียนทางดา้นบรหิารธุรกิจสามารถใชเ้ครื่องมือในการวิเคราะห ์หรือ

คาดการณย์อดขายไดใ้นทางธุรกิจได ้

2) เพ่ือใหค้ณาจารยแ์ละนกัศกึษาท่ีเรียนทางดา้นบรหิารธุรกิจสามารถใชเ้ครื่องมือในการพิจารณาระบบ

แถวคอยในทางธุรกิจได ้

3) เพ่ือใหน้กัศกึษาไดฝึ้กเรียนรูใ้นการส่ือสารเป็นภาษาองักฤษ และเพิ่มความมั่นใจในการส่ือสารได ้

 

 

 



ผลลัพธเ์ชิงปริมาณ 

มีผูเ้ขา้รว่มจ านวน 141 คน  (เอกสารแนบ  Excel) จ านวน 4 ชั่วโมง 

 

ผลลัพธเ์ชิงคุณภาพ 

ผู้เข้าร่วมบรรยายเชิงปฏิบัติการได้ฝึกฝนการค านวณ เกี่ยวกับ  Sales Forecasting and Waiting Line 
Analysis ตามหัวข้อ 

1 What do businesses need to Forecast?  

2 What is forecasting? And why is there a need for forecasting? 

3 Considerations in forecasting and Limitations 

4 Accuracy of the forecasting  

5 Forecasting techniques (Naïve, MA, Weighted MA and Exponential smoothing) 

6 Forecasting tool – excel (advantages and disadvantages) 

7 Waiting line analysis  

 And 8 Labs works 

 

และได้รับผลอย่างเป็นรูปธรรมดังต่อไปนี้ 

1) คณาจารยแ์ละนกัศกึษาท่ีเรียนทางดา้นบริหารธุรกิจสามารถใชเ้ครื่องมือในการวิเคราะห ์หรือคาดการณ์

ยอดขายไดใ้นทางธุรกิจได ้



2) คณาจารยแ์ละนกัศกึษาท่ีเรียนทางดา้นบริหารธุรกิจสามารถใชเ้ครื่องมือในการพิจารณาระบบแถวคอย

ในทางธุรกิจได ้

3) นกัศกึษาไดฝึ้กเรียนรูใ้นการส่ือสารเป็นภาษาองักฤษ และเพิ่มความมั่นใจในการส่ือสารได ้

 


